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Hacia una Estrategia
Ganadora!
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Si llegaste hasta aqui es porque
probablemente sientes que no sabes si
lo que estds haciendo es lo correcto,
te das cuentas que inviertes y no
obtienes los resultados esperados 6
no logras sobresalir en el mercado.

Si es asi, estas en el
lugar CORRECTO!

Aqui encontrards la ruta
adecuada que te llevard a la
meta para lograr
una estrategia GANADORA

¢Lista para iniciar tu Spiral
de Marketing y Ventas ?

Claudia

Mufioz Herrera
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Esta ruta esta conformada
por etapas, gue te iran
llevando a tener tu
Estratégia de Marketing y
Ventas de una forma
Diferenciada

Para que te sirve?

Para desarrollar una
ESTRATEGIA UNICA y
ALINEADA para toda la
empresa y establecer las
acciones que deben llevar
a cabo para lograr tus
objetivos de Marketing &
Ventas.
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Sigue las 10 Etapas y logra una
Estrategia Ganadora

BN 1 Loitvacion

Actual
Para construir % Estrategia
Ganadora lo primero es
revisar tu SITUACION
ACTUAL, recopilar la
informacion necesaria para
tener tener un retrato claro
del COMO se encuentra su
negocio HOY como punto de
partida.
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ETAPAQH
el mercaao

En esta etapa, debes
obtener un buen
ENTENDIMIENTO del
MERCADO en el cual tu
empresa se desempena.
Identificar todos tus

competidoresiElde]ol[<I(=I@]g
tamano de mercadogs
identificar tu

potencial.




T APA e Entendiendo

El objetivo de esta etapa
es entender las razones
por las cuales sus clientes
le compran a usted o a la
competencia. Es entender
el COMO lo hacen y el

POR QUE lo hacen

C V. | Glaudia



En esta etapa con el
conocimiento adquirido en las
anteriores, podrd determinar
lely factores claves de éxito[§]
los principales retos que debe

enfrentar.
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Segmentacion y
Definicién del

s
&

Es el momento de
determinar su MERCADO
META para asi facilitar el

diseno de programas
especificos de marketing
dirigidos a un
determinado grupo con
caracteristicas
semejantes.




ropuesta
\Velle]g

En esta Etapa debe definir el
posicionamiento que desea de
su marca revisando la
propuesta de valor.

Para este objetivo, es
primordial tener claro cudl es
la diferenciacién frente a su
competencia para lograr

o3 [a]IdVIgle] propuesta de valor
Unica




Definicion de
Objetivos

2

En esta etapa debe
definir los OBJETIVOS de
ventas y marketing a
alcanzar. Estos objetivos
se van a convertir en el
eje principal y
fundamental de su Plan
de Marketing y Ventas.

ETAPA O




Formulocién
ETAPA 0 e Estrategias

En esta etapa se formulan las
pora alcanzar los
objetivos definidos,
incluyendo
las estrategias de
producto, precio, distribucion,
ventas, comunicacion y
promocion.




Campaina

Integrada
eraen ()
de Marketing
& Ventas

]

En esta etapa pasamos de la
estrategia a la TACTICA para
lo cual debemos definir la
campana integral con las
que se van a desarrollar y
ejecutar para el logro de los
objetivos planteados.

: | Claudia
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ETAPA @ Andlisis
Financiero

El objetivo de este paso es
analizar la VIABILIDAD
FINANCIERA de las
estrategias y actividades
planteadas, y ajustarlas de
acuverdo con los objetivos,
buscando la coherencia de
todo el plan de marketing y
ventas y definir los

indicadores de gestion para
darle seguimiento.




..Y ahora chequea
que tienes claro y que te
falta trabajar en

* UTA DE
LA
f‘ﬂ I

Spir”

para lograr
una ESTRATEGIA
GANADORA!
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Quieres Profundizar y
ELEVAR TU NEGOCIO?

ESCRIBEME

Claudia

Munoz Herrera
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Y si guieres profundizar
puedes revisar mi libro:

PLAN DE
MARKETING

Y VENTAS

en 10 ETAPAS

paso a paso
e

2=
I B Plan de
I r Marketing
& Ventas’

o ESCRIBIRME por

whatsapp @
para una agendar una

cita

www.claudiamunozherrera.com

claudia.munozherrera
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